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ISAAC NEWTON: “Adevirul se rosteste tn simplitate, nu tn

aspectul multiplu si complicat al lucrurilor”
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A.ELEMENTELE MODELULUI / DETERMINANTI INVESTITIONALI

NR.CRT. ELEMENT OBSERVATII

FACTORUL TIMP - limitat

1 Cerinte privind CUNOASTEREA *  Factorul CUNOASTERE
limitata/nelimitata
2 RESURSE FINANCIARE (BANI) « Caracter limitat
N . e Continua si dificila
3 Cerinte privind INVATAREA «  Consumatoare de timp

e (Caracter limitat

Cunoscute/necunoscute

4 ALTERNATIVELE INVESTITIONALE S

. ncertitudine
5 Adoptarea DECIZIILOR INVESTITIONALE » In conditii de incertitudine
6 CASTIGUL INVESTITIONAL Cert/incert

Limitat/nelimitat



A. ELEMENTELE MODELULUI - DETERMINANTI INVESTITIONALI

INVATAREA LATENTA INVATAREA ACTIVATA

( decizii investitionale) ( decizii investitionale)
1. CASTIG/PIERDERE investitional3
. EXPERIENTA castigata
. Identificare CARENTE IN EDUCATIE/carente investitionale

W N

. CONTINUAREA EDUCATIEI
. Gestionarea mai eficienta a TIMPULUI
. Gestionarea mai eficienta a BANILOR

. Gestionarea RISCURILOR

. Identificarea de NOI OPORTUNITATI de actiune/investitionale

O 00 N O U

. CRESTEREA EFICIENTEI actiunilor/investitiilor viitoare

10. CASTIG INVESTITIONAL



A. ELEMENTELE MODELULUI - DETERMINANTI INVESTITIONALI

A FEVENTELE MODFLULUIDETERMINANTI IVESTITIONAL
o —

INVESTITORI STARE ACTNATA INVESTITIONA

L

- TINVATARE_LATENTA

TIMP



A.SCHEMA DE RELATIONARE A DETERMINANTILOR INVESTITIONALI

CUNOASTERE [N j\\/krape N

o




B. POTENTIALII INVESTITORI @ CE-l DEFINESTE? CE-I PREOCUPA?

1  SCADEREA INCREDERII in serviciile financiare — mai ales dupa criza din 2007/2008
2 Solutionarea /nesolutionarea PROBLEMELOR DE ETICA in industria financiar3

CULTURA specifica pietei (de capital): - mentalitatea privind economisirea/investirea

3 . :
- perspectiva asupra bursei
ASTEPTARILE potentialilor investitori: - asteptri mari
A - rentabilitate ridicata
- certitudine
- risc scazut
Potentialii investitori sunt, cel mai probabil, beneficiarii unui
5

SISTEM DE INVATAMANT FOARTE PUTIN CORELAT CU REALITATEA



B. POTENTIALII INVESTITORI @ CE-l DEFINESTE? CE-I PREOCUPA?

10

INVESTITIA in piata de capital VERSUS ECONOMISIREA in sistemul bancar

e preferinta pentru depozitele bancare cu dobanzi scazute/negative
e aversiunea fata de risc

Aparitia de NOI SEGMENTE DE INVESTITORI, orientati catre inteligenta artificiala (Al)
si blockchain

CRESTEREA SOFISTICARII unor potentiali investitori
Principalele PRIORITIT\'[I ALE TINERILOR (studiu Deloitte. Global Millennial Survey 2019):

e calatoriile
e cresterea veniturilor
e imbunatatirea situatiei financiare
e achizitionarea unei locuinte
0 Orientarea investitiilor catre termenul lung/termenul scurt

Scaderea varstei de la care GENERATIA MILLENNIAL investeste (pana la 21 de ani)



C. PROFILUL POTENTIAL AL VIITORULUI INVESTITOR PROFESIONIST

1 | Va avea o ABORDARE PRACTICA a educatiei financiare si a dezvoltarii pietei

Va fi un promotor constant al STANDARDELOR ETICE in scopul restabilirii increderii in
industria financiara

3 | Va adapta industria financiara la INTERESELE INVESTITORILOR

Va GESTIONA EFICIENT RISCURILE asa cum acestea au fost redefinite in epoca post-criza
financiara

5 | Va face eforturi sa ofere SOLUTII CREDIBILE privind evolutia viitoare a pietei

Va creste GRADUL DE ADAPTARE la noile cerinte ale pietei in ceea ce priveste:

6 e tehnologia financiara
® inteligenta artificiala
® invatarea automata aplicata

Va fi constrans la importante EFORTURI DE MODELARE pentru PREZENTAREA SIMPLA a
fundamentelor stiintifice ale pietei




\Y YN 2 ASF YMPORTAMENTA

Strategiile decizionale sunt influentate de o serie de CARACTERISTICI INDIVIDUALE si
de NATURA CULTURALA:

e trasaturile culturale specifice
® cunostintele si experienta

e factorii emotionali si motivanti
® abilitati cognitive

® sexul

Trebuie IDENTIFICATE STRATEGIILE DECIZIONALE folosite atunci cand oamenii sunt
pusi in situatia de A ALEGE

Studiile practice au aratat ca:
e oamenii EVITA STRATEGIILE CARE NECESITA MULTE CALCULE

e oamenii folosesc STRATEGII DECIZIONALE SIMPLE si INTELIGENTE

e in situatii de cunoastere limitats STRATEGIILE MAI SIMPLE se pot dovedi MAI EFICIENTE

e 0 posibil3 solutie: a-i determina pe oameni sa inteleagd cd NU E NEVOIE DE CALCULE
COMPLICATE pentru a investi




Sunt necesare STRATEGII DE ADAPTARE, care raspund la:
* nevoia de a face deductii (logice)
e cerinta de a lua decizii pe baza cunostintelor limitate si a timpului limitat

Oamenii aloca timp pentru investitii intr-o relatie de (directa) proportionalitate cu
castigul estimat; relatia TIMP ALOCAT — CASTIG ESTIMAT este importanta.
Poate fi valabil un comportament investitional potrivit formulei:

T/ C/ T/ = timpul alocat pentru investitia “/“
— C/ = castigul estimat din investitia ““
T, ¢ /, j = investitia “/“ [ investitia “4 “

Observatie: Studiul comportamentului de economisire/investitional
intr-un depozit bancar versus achizitia de actiuni pe piata
de capital poate fi relevant in intelegerea raportului timp
alocat - castig estimat.



D. DECIZIILE INVESTITIONALE S ASPECTE COMPORTAMENTALE

Crearea de TIPARE COMPORTAMENTALE in domeniul investitional poate constitui

6 - : L ..
o posibila solutie de generare a deciziilor investitionale
O alta dificultate (de natura psihologica/statistica):
* Presupunerea tipica a cercetatorilor este ca invatarea, cunoasterea si
performanta au in general o distributie in forma de clopot (curba Gauss) in
. randul investitorilor, distributie in care valorile medii sunt cele mai

frecvente

 Contrar acestei presupuneri, PERFORMANTA UMANA ESTE DE CELE MAI
MULTE ORI CARACTERIZATA DE LEGEA EMPIRICA — CU CAT MAI SUS, CU
ATAT MAI PUTINI (curba Gauss cu varf ascutit/foarte ascutit)

8 | Ne putem confrunta cu RARITATEA VOCATIEI INVESTITIONALE



E. SIMPLIFICAREA PROCESELOR INVESTITIONALE
PRIN ABORDARI DE NATURA EURISTICA

1. Mai buna
proceselor
2. A asigura intelegerea de

1. A descompune complexul in
ELEMENTAR
2. A ajunge la ESENTA

problemelor
3. A elimina ce este SECUNDAR 2. MULTIPLICAREA DECIZIILOR

4. A NU COMPLICA, a nu - O INVESTITIONALE
AN . 4. Eliminarea dificultatilor in
incarca, a schematiza :

5. A utiliza analize de tip aplicare/ 3. CRESTEREA NUMARULUI DE

factorial pentru REDUCEREA = SRSl INVESTITORI

COMPLEXITATII g'

1. LUAREA DECIZIILOR
INVESTITIONALE

3. /reducerea

CE INSEAMNA? CARE-I SCOPUL? CARE-I REZULTATUL?

)

SENECA: “Adevdrul se rosteste simplu’



Va multumesc,
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